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“Spezialisierung: )
Die grof3ten Missverstandnisse, Angste und Fehler*

Liebe Teilnehmer unseres Tele-Seminars,

auf den folgenden Seiten erhalten Sie die Mdglichkeit, wichtige Erkenntnisse und Ideen
dieses Abends nachzulesen und individuell festzuhalten. Wir wiinschen lhnen, dass Sie
dadurch den groRtmdaglichen Nutzen aus dem Tele-Seminar und der Kurzzusammenfassung
der spannenden 3-Themenbereiche fir sich ziehen.

Wie Sie sich vor
Fehlern schitzen

Spezialisierung: 1

Richtig

spezialisieren - 2
Aber wie?

Ihr Weg zum

gefragten 3
Spezialisten

Der 1. Schritt zur richtigen Spezialisierung S.6

Erlebnis-Seminar
» Mit Leichtigkeit die passenden Kunden finden*

Mittwoch, 11. Februar 2009

Beginn  9:00 Uhr
Ende 17:00 Uhr

Ort Jugendherberge Dusseldorf
Tagungszentrum
Dusseldorfer Straf3el
40545 Dusseldorf (Oberkassel)

Kosten € 165 ,- zzgl. MwSt.
inklusive Mittagessen
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1. Spezialisierung: Wie Sie sich vor Fehlern schitzen
Chancen nutzen - Gefahren ausschliel3en

1. Gefahr:

~Spezialisierung ist mir zu riskant. Da baue ich mir lieber viele
Standbeine auf, irgendetwas davon wird schon laufen.”

2. Gefahr:

,lch brauche Abwechselung und die kann ich nur dann haben, wenn ich
mdoglichst viele unterschiedliche Angebote fir unterschiedliche
Zielgruppen anbiete.”

3. Gefahr:

,lch mochte keiner von diesen Fachidioten werden die nicht mehr nach
links und nach rechts gucken und den Uberblick verlieren®

4. Gefahr:

.ich als ,Allrounder* habe keine Lust mich mit meiner Vielseitigkeit
einzuschranken und festzulegen®

Wie Sie sich vor ,falscher” Spezialisierung schiitzen

Spezialisierung

e $

Praxis-Tipp Nr. 1

Richten Sie bei Ihrer Spezialisierung immer den Fokus auf die Bedurfnis-Landkarte lhrer
Zielgruppe.

Sie haben noch Fragen oder wiinschen sich Unterstitzung?
Einfach anrufen unter 02102 16 777 55!
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2. Richtig spezialisieren — Aber wie?
Wer sich nicht entscheiden kann, tiber den wird entschieden.

1. Primarspezialisierung:

2. Problemspezialisierunq:

3. Zielgruppenspezialisierunq:

Praxis-Tipp Nr. 2

Definieren Sie Ihr Marktsegment so, dass Sie mit Ihrer Leistung groRtmoglichen Erfolg haben
kdnnen. Erlauben Sie sich, die Rosinen rauszupicken die Sie gerne héatten!

Sie haben noch Fragen oder wiinschen sich Unterstitzung?
Einfach anrufen unter 02102 16 777 55!
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3. Inr Weg zum gefragten Spezialisten
Wer sein Profil schérft, erhdht automatisch seine Anziehungskraft.

1. Starkenprofil:

Erkennen Sie lhre Starken und finden Sie
heraus was Sie als andere. Finden Sie
heraus in welchem (Teil)-Bereich Sie besonders

sind. Anstatt zu versuchen lhre zu beseitigen,
bauen Sie Ihre individuellen Starken aus.

2. Zielgruppenspezialisierunqg

Finden Sie heraus mit welchen Sie am
besten arbeiten kdnnen und entwickeln Sie daraus Ihr eigenes

3. Nutzenspezialisierung

Versetzen Sie sich in die Lage lhrer potentiellen Kunden und tberlegen
Sie welche lhre Kunden haben und wie Sie diese
am besten mit lhrem l6sen kdnnen. Daraus
entwickeln Sie den Kunden-

Praxis-Tipp Nr. 3

Haben Sie den Mut Ihr Geschéft so aufzubauen, dass Sie optimale Ergebnisse mit lhren
Kunden bewirken kdnnen. Das ist das beste Erfolgsfundament.

Sie haben noch Fragen oder wiinschen sich Unterstitzung?
Einfach anrufen unter 02102 16 777 55!
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Ausgebucht & Sorgenfrei Strategie Modul 1a

Erlebnis-Seminar: , Mit Leichtigkeit die passenden Kunden finden*

Fur selbststandige Dienstleister

Stagnieren lhre Auftragslage und Ihr Kundenzulauf?

Mochten Sie sicher sein, dass Sie mit Ihrer Selbststandigkeit optimal aufgestellt sind?
Suchen Sie nach neuen Anreizen, wie Sie sich besser vom Wettbewerb abheben?
Sind Sie interessiert an einer Erfolgs-Methodik um dauerhaft mehr Kundenzulauf zu
bewirken?

Worum geht es an diesem Tag?
Sie legen mit diesem Modul 1a der "Ausgebucht & Sorgenfrei Strategie" den
Grundstein fur Ihren nachhaltigen Kundenzulauf.

Was ist das Besondere?
Durch multisensorisches Arbeiten werden die Seminar-Inhalte effektiv gelernt und
verarbeitet. In entspannter und freudvoller Atmosphére entwickeln Sie

1. Ihr Starkenprofil
2. lhr Wunschkundenprofil
3. lhren Zielmarkt

Das Ziel ist, Sie wissen

* Wie Sie lhre individuellen Starken als Basis flr lhren Erfolg nutzen

* Welche Kunden zu Ihnen passen und wie Sie die besten Ergebnisse erzielen

* Wie Sie ihren optimalen Zielmarkt finden, in dem lhre Angebote gesucht werden

Mittwoch, 11. Februar 2009

Beginn  9:00 Uhr
Ende 17:00 Uhr

Ort Jugendherberge Dusseldorf
Tagungszentrum
Dusseldorfer StralRel
40545 Dusseldorf (Oberkassel)

Kosten € 165 ,- zzgl. MwSt.
inklusive Mittagessen
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Ubersicht der kompletten "Ausgebucht & Sorgenfrei Seminare"

Modul 1: Strategische Grundlagen

1la "Mit Leichtigkeit die passenden Kunden finden"
1b "Unwiderstehliche Dienstleistungen konzipieren”

Modul 2: Authentische Positionierung

2a "Wettbewerbsvorsprung durch einzigartige Positionierung"
2b "Einfach einen nachhaltigen Kundensog erzeugen"

Modul 3: Selbstvermarktungs-Strategien

3a "Gewinnbringende Kundenakquise- und Netzwerkstrategien"
3b "Automatischer Kundenzulauf durch authentische Prasenz"

Wir empfehlen Ihnen:

1. Abonnieren Sie unseren kostenfreien Newsletter
So erhalten Sie regelméaRige Insider-Tipps und Impulse fur Ihren Business-Erfolg.
Einfach anmelden: www.eqg-kundengewinner.de

2. Nehmen Sie regelméal3ig an unseren kostenfreien Tele-Seminaren und Experten-
Telefonaten teil. Profitieren Sie von diesen Mini-Workshops und dem persoénlichem
Austausch fiur mehr Erfolg. Einfach anmelden: www.eq-kundengewinner.de

3. Buchen Sie unseren Workshop , Ausgebucht & Sorgenfrei Strategie”

Mit Hilfe dieses 3-teiligen Exklusiv-Workshops schalten professionelle Dienstleister ihre
Kundengewinnung auf Autopilot. In kiirzester Zeit lernen Sie, wie Sie dauerhaft
ausgebucht und sorgenfrei sein konnen.

Jetzt anmelden: www.eg-kundengewinner.de

4. Buchen Sie ein individuelles Coaching. Beim ,KiW Grundercoaching
Deutschland” ist sogar 50% KfW-Foérderung moglich!

Die effektivste Form um Ihre momentanen Krisen in echte Wachstumschancen zu
wandeln. Jetzt informieren: www.eg-kundengewinner.de

Was kénnen wir Gutes fur Sie tun?
Astrid-Beate & Christoph Oberdorf

EQ KundenGewinner®

A.-B. & C. Oberdorf T+ 021 02.16 777 55 info@eg-kundengewinner.de
Auf der Aue 8a F+ 021 02. 16 777 56 www.ed-kundengewinner.de
40882 Ratingen




